
 

Mit Ihnen gestalten wir die Energie- und Wärmewende in Naumburg. Wir suchen Sie in 

Vollzeit, am Arbeitsort Naumburg und in unbefristeter Anstellung als: 

 

Mitarbeiter Vertrieb (w/m/d) 
 

 

Die Technische Werke Naumburg GmbH versorgt die Stadt Naumburg und ihre Gemeinden 

zuverlässig mit Erdgas, Wasser, Strom und Wärme. Wir sind ein kompetenter 

Energiedienstleister sowie starker, traditioneller Partner für die Städte Naumburg, Bad 

Kösen und Umgebung. Wir unterstützen Kultur, Bildung, Sport und Soziales unserer Region 

und schaffen verbindende Erlebnisse. 

 

 

Das bieten wir Ihnen 

 Leistungsgerechte Vergütung und Sozialleistungen 

Sie erhalten eine leistungsgerechte Vergütung innerhalb des Tarifgefüges des AVEU 

sowie tarifliche Zulagen und Weihnachtsgeld. 

 Altersvorsorge 

Ein betrieblicher Zuschuss zur Altersvorsorge ist bei uns selbstverständlich. 

 Work-Life-Balance 

Familienfreundliches Arbeiten ist bei uns gut möglich: Flexible Arbeitszeitmodelle, 

eine 38h Woche in Gleitzeit, mobiles Arbeiten und eigenständige Arbeitseinteilung 

sowie 30 Tage Urlaub im Jahr ermöglichen ein Arbeitsumfeld, das sich gut mit dem 

Privatleben vereinbaren lässt. 

 Karriere und Weiterbildung 

Wir bieten Ihnen interne und externe Fort- und Weiterbildungen, mit denen Sie sich 

in Ihrem Fachbereich wie auch in Ihren persönlichen Kompetenzen weiterentwickeln 

können. 

 Gutes Betriebsklima 

Bei uns steht der Mensch im Mittelpunkt. Freuen Sie sich auf eine Zukunft, in der 

Teamgeist, gegenseitige Unterstützung und Spaß an der Arbeit großgeschrieben 

werden. 



Ihre Hauptaufgaben: 

 Aktiver Auf- und Ausbau des vorhandenen Kundenstammes 

 Pflege der Beziehungen zu vorhandenen Bestandskunden und Marktpartnern 

 Akquirierung von Neukunden im Bereich der dezentralen Wärme- und 

Stromversorgung sowie von Photovoltaik Anlagen und Ladeinfrastruktur 

 Angebotsmanagement sowie Koordination von Projekten und Ausschreibungen 

 Konzeption und Implementierung von Produkten und Services im Bereich von 

Industrie/Gewerbe, Immobilienwirtschaft und Kommunen auf Basis neuer und 

bestehender Geschäftsfelder (z. Bsp. Erneuerbare Energien, Energiedienstleistungen, 

Fernwärmeversorgung, E-Mobilität) 

 Unterstützung und Übernahme von Aufgaben in Bezug auf die Abrechnung 

 Teilnahme an Messen und Veranstaltungen 

Ihr Profil: 

 Studium mit wirtschaftlichem oder technischem Schwerpunkt oder abgeschlossene 

technische oder kaufmännische Ausbildung mit Erfahrungen im Bereich Vertrieb 

 Kenntnisse über Zusammenhänge in der Energiewirtschaft und Herausforderungen 

der Branche wären vorteilhaft 

 Erfahrungen im Projektmanagement, CRM-Anwendungen und sicherer Umgang mit 

den gängigen MS-Office-Anwendungen  

 Vertriebstalent mit sehr guten kommunikativen Fähigkeiten, sicherem Auftreten und 

sozialer Kompetenz 

 Motiviertes, selbständiges und verantwortungsvolles Arbeiten 

Sie wollen Ihre Zukunft mit uns gestalten? 

Senden Sie uns bitte bis zum 15.11.2023 Ihre aussagekräftige Bewerbung unter Angabe 

Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins sowie Ihrer Gehaltsvorstellung an die 

Personalabteilung unter: karriere@twn-naumburg.de. 

 

Bei Fragen wenden Sie sich gern an Herrn Rudert unter 03445 755-101. 

 

 

Wir freuen uns auf Sie! 

mailto:karriere@twn-naumburg.de

